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Zure KSI ENPRESA PROIEKTUA INDARTU 06' \\5;\/
JASANGARRIA eta LEHIAKORRA izan dadin 1

ZER IKASIKO DUZU?

., O1. Intro: Oarsoaldea-Gipuzkoako Bazkunderen eskutik (5")

02. Txikia izanik nazioarteko merkatuetan saltzeko gakoak (10")

o

.

,’ ‘Nazioko negozio-eredua baliozkotzea.
of -Bezeroak eta merkatua ezagutzea.
. -Baliabideak (ekonomikoak, produktiboak, giza baliabideak...).
. -Langileak, antolaketa eta kultura-aldaketa.
N ‘Nazioarteko logistika.

-Sarbideak (zuzenean...)

° -Bestelakoak

®e 03. Laguntza-programak (15 ")
NAZIOARTEKOTZEA % -Nazioartekotzearen lehen urratsak
Txikia izanik nazioarteko merkatuetan ‘Merkatuak sendotzea

[ ]
[ ]
. .
saltzeko tailerra: gakoak, laguntza-programak ‘ ‘Prospekzioa eta merkaturatzea
eta kasu praktikoa. .0

ABENDUAK 12 .,'° 04. Dirulaguntzak (10")

9.30-11.00, 05. Kasu praktikoa: Nazioartekotze prozesuaren aurkezpena (30")
:' . EKOMODO
% 06. Galderak eta zalantzak

INFORMA ZAITEZ!



tel:+34%20943%2051%2084%2004

PILDORAS FORMATIVASKSI & "27

7=
Refuerza TU PROYECTO EMPRESARIAL ICC oy \\ag\/
para que sea SOSTENIBLE Y COMPETITIVO 1

¢QUE VAS A APRENDER?

., O1. Intro: De la mano de Oarsoaldea y -Camara de Gipuzkoa (5")

% 02. Claves para vender en mercados internacionales siendo
.’ pequenos (10")

.° ‘Validacion del modelo de negocio nacional.
..' -Conocimiento de clientes y mercado.
..° -Recursos (econdmicos, productivos, humanos...).
N -Personal, organizacion y cambio cultural.
. -Logistica internacional.
‘e -Accesos (directo...)
.°, -Otros.
...
03. Programas de ayuda (15 ")
INTERNACIONALIZAR .: -Primeros paso sen la internacionalizacion.
Taller sobre cémo vender en mercados ‘ -Consolidacion de mercados.
internacionales siendo una pequefa empresa: . -Prospeccién y comercializacidn.
claves, programas de ayuda y un caso préctico..'
.'. 04. Subvenciones (10")

12 DICIEMBRE .
9.30-11.00 05. Caso practico: Procesos de internacionalizaciéon (30")

. EKOMODO

06. Preguntas y dudas

s

INFORMA ZAITEZ!



tel:+34%20943%2051%2084%2004

