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Refuerza TU PROYECTO EMPRESARIAL ICC 031\\5’
para que sea SOSTENIBLE Y COMPETITIVO

ESTRATEGIA [ ,
oo |2t - PILDORAS FORMATIVAS

% Septiembre-diciembre
®

Trabajar la perspectiva de mercado.

26 SEPTIEMBRE
10:00-12:00 .

GESTION
ECONOMICA

Gestion y control econédmico-financiero,

Productividad
20 NOVIEMBRE 10.00-12.00 o’
INTERNACIONALIZAR

[ ]
[ J
[ J
[
[ ]
[ J
[ ]
9
[ ] . . P .
° conceptos tributarios basicos y calculo e
DIG ITALIZACIGN ™ interpretacién de precios y margenes mediante
[ J
° casos practicos.
IAy NFT
6 NOVIEMBRE 10-00-12.00
[ J
[ ]
[ J
[ ]

' Taller sobre cémo vender en mercados internacionales
.. siendo una pequena empresa: claves, programas de
[
[

Aspectos juridicos de la venta electrénica ..o. 16 OCTUBRE
23 OCTUBRE
. 10:30-12:30
14 NOVIEMBRE 10.00-13.00 ..'.
) . ayuda y un caso practico.
MENTORIZACION GRATUITA "

. 12 DICIEMBRE
9.30-11.00 o® ®e

iINFORMATE!
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Refuerza TU PROYECTO EMPRESARIAL ICC 03 \\«,’>\,
para que sea SOSTENIBLE Y COMPETITIVO 1

¢QUE VAS A APRENDER?

., O1. Intro: De la mano de Oarsoaldea y -Camara de Gipuzkoa (5")

% 02. Claves para vender en mercados internacionales siendo
.’ pequenos (10")

.° ‘Validacion del modelo de negocio nacional.
..' -Conocimiento de clientes y mercado.

..° -Recursos (econdmicos, productivos, humanos...).

N -Personal, organizacion y cambio cultural.

. -Logistica internacional.

‘e -Accesos (directo...)

.°, -Otros.
...
°s 03. Programas de ayuda (15 ")
INTERNACIONALIZAR .: -Primeros paso sen la internacionalizacion.

Taller sobre cémo vender en mercados [ ) -Consolidacion de mercados.
internacionales siendo una pequefa empresa: °

‘Prospeccion y comercializacion.
claves, programas de ayuda y un caso préctico..'
[ ]

12 DICIEMBRE .,0 04. Subvenciones (10")

9.30-11.00 05. Caso practico: Procesos de internacionalizaciéon (30")

. EKOMODO

06. Preguntas y dudas

s

INFORMA ZAITEZ!




